
«Особенности экспорта парфюмерно-косметической продукции в Сербию и страны ЕС»  

 Краткое знакомство со спикером 

 Почему Сербия — приоритетное направление для российских экспортеров сегодня 

 Особенности сербского рынка как точки входа на европейское пространство 

 Структура вебинара и практические задачи участников 

2. Рынок парфюмерно-косметической продукции Сербии  

 Общая характеристика рынка косметики и парфюмерии Сербии 

 Потребительские предпочтения и ключевые тренды 

 Ценовые сегменты и востребованные категории продукции 

 Основные каналы продаж: 

o дистрибьюторы и локальные сети 

o аптеки и специализированные магазины 

o e-commerce 

3. Онлайн-продажи и маркетплейсы в Сербии. Роль Ananas  

 Рынок e-commerce в Сербии: текущее состояние и динамика 

 Маркетплейс Ananas как ключевая площадка для выхода на рынок 

 Требования Ananas к продавцам и продукции 

4. Сертификация и регуляторные требования в Сербии  

 Нормативное регулирование косметической продукции в Сербии 

 Компетентные органы и их функции 

 Требования к безопасности косметической продукции 

 Процедура регистрации / нотификации косметики 

 Требования к составу и ингредиентам 

 Необходимая документация 

 Маркировка продукции: язык, обязательная информация, особенности 

 Сроки, стоимость и практические сложности сербской сертификации 

5. Логистика и таможенные аспекты экспорта в Сербию  

 НДС и таможенные платежи 

 Особенности логистики 

 Документы, сопровождающие поставку 

6. Сербия точка входа на рынок ЕС  

 Почему компании рассматривают Сербию как транзитный рынок 

 Сходства сербского и европейского регулирования косметики 

 Что нужно учитывать, если в перспективе планируется выход в ЕС 

 Ключевые отличия сертификации ЕС  

7. Программа Школы экспорта РЭЦ «Экспортное наставничество» и ответы на вопросы  

 Возможности и преимущества участия в программе «Экспортное наставничество» от 

Школы экспорта РЭЦ 

 Ответы на вопросы участников 

 Подведение итогов вебинара 


